
Nome e Cognome: Provincia:

1) Inquadramento:

2) Zona operativa (comune e/o province in cui opera)

3) Contatti nel settore:

Sue Considerazioni

4) Grado di conoscenza della vita in cantiere

Note:

5) Grado di conoscenza dell’operatività degli studi tecnici / progettisti

Note:

IMPORTANTE: La compilazione del seguente questio-

nario sarà valutata positivamente nel processo di sele-

zione. Questa opportunità  è difficilmente ripetibile per 

la portata dell’espansione della rete di vendita.

Plurimandatario

Rivendite: Ferramenta / Ferro Battuto / Siderurgiche / Serramenti / Porte Basculanti / Porte Sezionali

Artigiani: Fabbri / Serramentisti / Posatori / Installatori di Automazioni

Costruttori Edili 

Studi Tecnici / Progettazione

Altro

Monomandatario

Ottimo Buono Sufficiente Scarso Nessun Contatto

Ottimo Buono Sufficiente Scarso Nessun Contatto



6) Conoscenza Tecnica:

7) Come pensa di operare nel mercato?

8) Conosceva già Serie Futura? Se si, come ne è venuto a conoscenza?

9) Collabora o ha collaborato con aziende di questo settore? Se si, quali?

10) Quali aziende conosce del settore?

11) Aspettative (Cosa si aspetta dalla collaborazione con Serie Futura)

12) Obiettivi (Quali obiettivi di mercato crede di poter raggiungere)

IMPORTANTE: La compilazione del seguente questio-

nario sarà valutata positivamente nel processo di sele-

zione. Questa opportunità  è difficilmente ripetibile per 

la portata dell’espansione della rete di vendita.


